
příloha č. 6 dohody č.: Vzdělávací zařízení: Jazyková škola ONLY4 s.r.o.

Plán výuky Lektor: XXXX

Zaměstnavatel: IČO: Místo výuky: XXXX

Název vzdělávací aktivity:

Datum*

Počet 

vyučovacích 

hodin Od-do

1 6.2.2018          2 9:05 - 10:35

2 7.2.2018          2 8:00 - 9:30

3 13.2.2018          2 9:05 - 10:35

4 14.2.2018          2 8:00 - 9:30

5 20.2.2018          2 9:05 - 10:35

6 21.2.2018          2 8:00 - 9:30

7 27.2.2018          2 9:05 - 10:35

8 28.2.2018          2 8:00 - 9:30

9 6.3.2018          2 9:05 - 10:35

10 7.3.2018          2 8:00 - 9:30

11 13.3.2018          2 9:05 - 10:35

12 14.3.2018          2 8:00 - 9:30

13 16.3.2018          2 9:30 - 11:00

14 20.3.2018          2 9:05 - 10:35

15 21.3.2018          2 8:00 - 9:30

16 27.3.2018          2 9:05 - 10:35

17 28.3.2018          2 8:00 - 9:30

18 3.4.2018          2 9:05 - 10:35

19 4.4.2018          2 8:00 - 9:30

20 10.4.2018          2 9:05 - 10:35

21 11.4.2018          2 8:00 - 9:30

22 17.4.2018          2 9:05 - 10:35

23 18.4.2018          2 8:00 - 9:30

24 24.4.2018          2 9:05 - 10:35

25 25.4.2018          2 8:00 - 9:30

26 30.4.2018          2 8:30 - 10:00

27 2.5.2018          2 8:00 - 9:30

28 7.5.2018          2 8:30 - 10:00

29 9.5.2018          2 8:00 - 9:30

30 15.5.2018          2 9:05 - 10:35

31 16.5.2018          2 8:00 - 9:30

Komunikace a vyjednávání v obchodním styku

Anglická obchodní korespondence a písemná komunikace

Anglická obchodní korespondence a písemná komunikace

Anglická obchodní korespondence a písemná komunikace

Anglická obchodní korespondence a písemná komunikace

Anglická obchodní korespondence a písemná komunikace

Komunikace a vyjednávání v obchodním styku

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

Neformální konverzace s obchodními partnery

Neformální konverzace s obchodními partnery

Neformální konverzace s obchodními partnery

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

POVEZ II 
(CZ.03.1.52/0.0/0.0/15_021/0000053)

GRASPO CZ, a.s.

ZLA-MN-3/2018

255 86 092
Odborná jazyková výuka ve společnosti GRASPO CZ, a.s. - Business English 

(skupina č. 2)

Okruhy plánovaných témat

Telefonování

Telefonování

Telefonování

Telefonování

Telefonování

Anglická obchodní korespondence a písemná komunikace

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

Komunikace a vyjednávání v obchodním styku

Komunikace a vyjednávání v obchodním styku

Komunikace a vyjednávání v obchodním styku

Komunikace a vyjednávání v obchodním styku

Úspěšná prezentace společnosti a jejího sortimentu - sjednocení odborné terminologie, interpretace grafů a tabulek

Podpora odborného vzdělávání zaměstnanců II (reg.č. CZ.03.1.52/0.0/0.0/15_021/0000053)
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32  22.5.2018 2 9:05 - 10:35

33 23.5.2018          2 8:00 - 9:30

34 29.5.2018          2 9:05 - 10:35

35 30.5.2018          2 8:00 - 9:30

36 5.6.2018          2 9:05 - 10:35

37 6.6.2018          2 8:00 - 9:30

38 12.6.2018          2 9:05 - 10:35

39 13.6.2018          2 8:00 - 9:30

40 19.6.2018          2 9:05 - 10:35

41 20.6.2018          2 8:00 - 9:30

42 26.6.2018          2 9:05 - 10:35

43 27.6.2018          2 8:00 - 9:30

44 3.7.2018          2 9:05 - 10:35

45 4.7.2018          2 8:00 - 9:30

46 10.7.2018          2 9:05 - 10:35

47 11.7.2018          2 8:00 - 9:30

48 17.7.2018          2 9:05 - 10:35

49 18.7.2018          2 8:00 - 9:30

50 24.7.2018          2 9:05 - 10:35

51 25.7.2018          2 8:00 - 9:30

52 31.7.2018          2 9:00 - 10:30

* V případě, že vzdělávací aktivita bude probíhat v určitém termínu denně, vypište do prvního sloupce datum od-do (např. 1.8.2016-20.8.2016).

2.2.2018

XXXX

XXXX

Neformální konverzace s obchodními partnery

Asertivní vystupování na jednáních, vyjednávání a prosazování se, sebejisté vystupování na poradách, argumentace a řešení obtížných situací

Email:

Číslo telefonu:

Vyřizuje:

Datum: Lubor Kaluža, 

člen představenstva

Pavel Krystek, 

člen představenstvaXXXX

 V případě, že vzdělávací aktivita bude probíhat nepravidelně nebo pouze v určitý den v týdnu, vypište jednotlivé dny do připravených sloupců.

Asertivní vystupování na jednáních, vyjednávání a prosazování se, sebejisté vystupování na poradách, argumentace a řešení obtížných situací

Asertivní vystupování na jednáních, vyjednávání a prosazování se, sebejisté vystupování na poradách, argumentace a řešení obtížných situací

Asertivní vystupování na jednáních, vyjednávání a prosazování se, sebejisté vystupování na poradách, argumentace a řešení obtížných situací

Asertivní vystupování na jednáních, vyjednávání a prosazování se, sebejisté vystupování na poradách, argumentace a řešení obtížných situací

Asertivní vystupování na jednáních, vyjednávání a prosazování se, sebejisté vystupování na poradách, argumentace a řešení obtížných situací

Asertivní vystupování na jednáních, vyjednávání a prosazování se, sebejisté vystupování na poradách, argumentace a řešení obtížných situací. 

Závěrečný test

Smluvní vyjednávání

Smluvní vyjednávání

Neformální konverzace s obchodními partnery

Neformální konverzace s obchodními partnery

Neformální konverzace s obchodními partnery

Neformální konverzace s obchodními partnery

Smluvní vyjednávání

Asertivní vystupování na jednáních, vyjednávání a prosazování se, sebejisté vystupování na poradách, argumentace a řešení obtížných situací

Smluvní vyjednávání

Smluvní vyjednávání

Smluvní vyjednávání

Smluvní vyjednávání

Smluvní vyjednávání
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