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priloha €. 6 dohody ¢.: TAA-MN-66/2017 POVEZ Il Vzdélavaci zafizeni: Gradua-CEGOS, s.r.o., Karlovo ndmésti 7, Praha 2, PSC 128 01
Plan vyuky (Cz.03.1.52/0.0/0.0/15_021/0000053) [Lektor: XXXXXXXXXX
Zaméstnavatel: BRISK T4bor a.s. ICO: | 47252090 Misto vyuky: Skolici mistnost BRISK Tabor a.s., Vozicka 2068, Tabor, PSC 390 02
Nazev vzdélavaci aktivity: [Pokrocilé prodejni a aobchodni techniky v automobilovém priimyslu Hotel Artaban, Havlickovo ndmésti 740, Zirovnice, PSC 394 68 (27. - 28.10.2017)
Pocet
vyucovacich
Datum’ hodin Od-do Okruhy planovanych témat
Cenové vyjednavani pro zkusené obchodniky — Vliv ceny na rozhodovani o koupi, Emoce a racionalita v rozhodovani, Faze vyjednavani, argumentace, Cenové namitky, konkrétni
27.10.2017 8 9:00-17:30 postupy, techniky a triky na zvladani cenového natlaku, Sleva a vliv slevy na vyslednou marzi, Prace s ustupky, chyby v cenovém vyjednavani
1
Vyjednavani s velkymi a silnymi zakazniky — Strategie a technika vyjednavani s vyrazné vétsimi partnery, Pragmatické a vécné stanoveni svych vyjedndvacich cil, Zdroje sily
28.10.2017 8 8:00 - 16:30 | vyjednavace, Hlavni chyby pfi jednani s partnerem radové vétsim, Vyjednavaci taktiky, Uméni rozkryt sféry vlivu ve velké firmé, Zména kontextu vyjednavani, zplsoby, jak obratit
2 sily partnera ve sv(j prospéch, Manipulativni techniky ze strany zakaznika, jejich rozpoznani a obrana proti nim
B2B prodej - budovani vztahl a prace s firemnimi zakazniky — Akvizice, prvni kontakt, Budovani vztahu s firemnimi zakazniky, Osobnost v prodeji, Klicové faktory B2B prodeje,
23.1.2018 8 8:00-16:30 trendy v B2B prodeji, Prakticky nacvik
3
. 50.2.2018 8 8:00 - 16:30 B2B prodej — techniky prodeje a vyjednavani — Rozhodovani firemniho zakaznika, Formy prodeje, Techniky vyjednavani s firemnimi nakupcimi, Prakticky nacvik technik prodeje
E-kauce v automotive — Legislativni ramec elektronického trzisté, Elektronickd aukce — efektivni moznosti vyuZiti zadavateli, Zdkonné podminky hodnoceni a podavani nabidek v
22.3.2018 e-aukci, Efektivni nastroje pro lepsi orientaci dodavatell pfi soutézich v pribéhu e-aukce, VyuZiti e-aukce v dynamickém nakupnim systému, E-trZisté pouzivana v oblasti
16 8:00 - 16:30 [Jautomotive, Zakladni technicko-technologické informace o e-trZistich, Praktickd ukazka zaddvani zakazek a vyhledavani poptavek, Prakticka ukazka dalSich funkcionalit e-trZisté,
17.4.2018 Diskuze a dotazy ucastniku
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Vyplrite pouze bild pole

* \ pfipadé, Ze vzdélavaci aktivita bude probihat v uréitém terminu denné, vypiste do prvniho sloupce datum od-do (napt. 1.8.2016-20.8.2016).

V pfipadé, Ze vzdélavaci aktivita bude probihat nepravidelné nebo pouze v urcity den v tydnu, vypiste jednotlivé dny do pripravenych sloupcu.
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Datum: 18.10.2017
Vyfizuje: XXXXX
Cislo telefonu: XXXXX
Email: XXXXX

Mgr. Dana Stegerova, persondlni feditelka
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