
příloha č. 6 dohody č.: Vzdělávací zařízení: XXX

Plán výuky Lektor: XXX

Zaměstnavatel: Czech marketing, s.r.o. IČO: 25265652 Místo výuky:

Název vzdělávací aktivity: Angličtina v marketingu a reklamě Sladkovského 433, Pardubice 530 02

Datum*

Počet 

vyučovacích 

hodin Od-do

1 4.10.2017 2 7:00-9:00

2 11.10.2017 2 7:00-9:00

3 18.10.2017 2 7:00-9:00

4 25.10.2017 2 7:00-9:00

5 1.11.2017 2 7:00-9:00

6 8.11.2017 2 7:00-9:00

7 15.11.2017 2 7:00-9:00

8 22.11.2017 2 7:00-9:00

9 29.11.2017 2 7:00-9:00

10 6.12.2017 2 7:00-9:00

11 13.12.2017 2 7:00-9:00

12 20.12.2017 2 7:00-9:00

13 3.1.2018 2 7:00-9:00

14 10.1.2018 2 7:00-9:00

15 17.1.2018 2 7:00-9:00

16 24.1.2018 2 7:00-9:00

17 31.1.2018 2 7:00-9:00

18 7.2.2018 2 7:00-9:00

19 14.2.2018 2 7:00-9:00

20 21.2.2018 2 7:00-9:00

21 28.2.2018 2 7:00-9:00

22 7.3.2018 2 7:00-9:00

23 14.3.2018 2 7:00-9:00

24 21.3.2018 2 7:00-9:00

25 28.3.2018 2 7:00-9:00

26

27

28

29

30

Vyplňte pouze bílá pole

* V případě, že vzdělávací aktivita bude probíhat v určitém termínu denně, vypište do prvního sloupce datum od-do (např. 1.8.2016-20.8.2016).

XXX

XXX

XXX

XXX Gabriela Čebišová, jednatelka 

PAA-MN-68/2017 POVEZ II 
(CZ.03.1.52/0.0/0.0/15_021/0000053)

jméno, příjmení, funkce 

a podpis oprávněné 

osoby (razítko)

Rozdíl v kulturách a jednání

Telefonování

Telefonování

Telefonování; Testování znalostí

Psaní obchodních dopisů a emailů; Stížnosti a upomínky

Objednávka a smlouva; Platba a fakturace

Platba a fakturace; Praktická cvičení

Praktická cvičení; Etiketa

Specifika jednání se zahraničními zákazníky

Email:

Psychologie reklamy

Reklamní strategie a metody; Veletrhy

Odborné výrazy v reklamě 

Praktická cvičení

Firemní image (Corporate culture a Corporate image)

Zákazník a trh

Odborná terminologie při styku s veřejností 

Praktická cvičení

Praktická cvičení; Navázání kontaktu se zákazníkem s dodavatelem a následné jednání, schůzka (Follow up)

Navázání kontaktu se zákazníkem s dodavatelem a následné jednání, schůzka (Follow up)

Navázání kontaktu se zákazníkem s dodavatelem a následné jednání, schůzka (Follow up)

Produktová strategie, cena, distribuce

Produktová strategie, cena, distribuce

Produktová strategie, cena, distribuce; Odborná terminologie při styku s klienty

Odborná terminologie při styku s klienty; Praktická cvičení

 V případě, že vzdělávací aktivita bude probíhat nepravidelně nebo pouze v určitý den v týdnu, vypište jednotlivé dny do připravených sloupců.

Okruhy plánovaných témat

Datum:

Vyřizuje:

Číslo telefonu:

Praktická cvičení; Psaní obchodních dopisů a emailů

Podpora odborného vzdělávání zaměstnanců II (reg.č. CZ.03.1.52/0.0/0.0/15_021/0000053)

OSÚ


