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pfiloha ¢. 6 dohody ¢.: PBA-MN-12/2017 POVEZ Il Vzdélavaci zafizeni: J.S.Agency ll, s.r.o.
Plan vyuky (Cz.03.1.52/0.0/0.0/15_021/0000053) |Lektor:
Zaméstnavatel: SENCO P¥ibram spol. sr. o. ICo: | 25096087 Misto vyuky: Plynarenskd 292, 261 01 PRIBRAM |
Nazev vzdélavaci aktivity: |Vyuka anglického jazyka - Uroven B2.2
Pocet
vyucovacich
Datum’ hodin Od-do Okruhy planovanych témat
1 18.9. 1 10.55-11.55 Praxe. Uvitani obchodnich partneri a zdvorilostni fraze;
2 20.9. 1 9.00-10.00 Teorie. Uvitani obchodnich partnert a zdvofilostni fraze;
3 25.9. 1 10.55-11.55 Praxe. Program prohlidky ve firmé a jeho planovani; podavani informaci hostim, rozloucéeni
4 27.9. 1 9.00-10.00 Teorie. Program prohlidky ve firmé a jeho planovani; podavani informaci hostim, rozlouéeni
5 2.10. 1 10.55-11.55 Praxe. Hospodarska odvétvi a produkty
6 4.10. 1 9.00-10.00 Teorie. Hospodarska odvétvi a produkty
7 9.10. 1 10.55-11.55 Praxe. Obrat firmy a vyvoj kurzu, popis grafu; typy spolec¢nosti a jejich majetkova struktura
8 11.10. 1 9.00-10.00 Teorie. Obrat firmy a vyvoj kurzu, popis grafu; typy spolecnosti a jejich majetkova struktura
9 16.10. 1 10.55-11.55 Praxe. Predstaveni firmy, jeji historie; opakovani
10 18.10. 1 9.00-10.00 Teorie. Pfedstaveni firmy, jeji historie; opakovani
11 23.10. 1 10.55-11.55 Praxe. Obchodni dopis; reklamace
12 25.10. 1 9.00-10.00 Teorie. Obchodni dopis; reklamace
13 30.10. 1 10.55-11.55 Praxe. Pojisténi; marketingovy mix
14 1.11. 1 9.00-10.00 Teorie. Pojisténi; marketingovy mix
15 6.11. 1 10.55-11.55 Praxe. Opakovani; dodaci podminky, distribuce
16 8.11. 1 9.00-10.00 Teorie. Opakovani; dodaci podminky, distribuce
17 13.11. 1 10.55-11.55 Praxe. Zakazky - jejich pfijem a feSeni problém; telefonovani - precizni formulace Zadosti
18 15.11. 1 9.00-10.00 Teorie. Zakazky - jejich pfijem a feseni problému; telefonovani - precizni formulace Zadosti
19 20.11. 1 10.55-11.55 Praxe. Opakovani; kupni smlouva, dohody a zavazky;
20 22.11. 1 9.00-10.00 Teorie. Opakovani; kupni smlouva, dohody a zavazky;
21 27.11. 1 10.55-11.55 Praxe. Poptavka, nabidka; problémy pfi uzavirani obchodu, feseni; platebni podminky, cena
22 29.11. 1 9.00-10.00 Teorie. Poptdvka, nabidka; problémy pfi uzavirani obchodu, feseni; platebni podminky, cena
23 4.12. 1 10.55-11.55 Praxe. Opakovani; hodnoceni a hodnotici kritéria
24 6.12. 1 9.00-10.00 Teorie. Opakovani; hodnoceni a hodnotici kritéria
25 11.12. 1 10.55-11.55 Praxe. Cile - jejich definice a naplnéni, navrhy; jednani s podfizenymi, styly vedeni
26 13.12. 1 9.00-10.00 Teorie. Cile - jejich definice a naplnéni, ndvrhy; jednani s podfizenymi, styly vedeni
27 18.12. 1 10.55-11.55 Praxe. Dojednani kompromisu; opakovani; marketingové strategie;
28 20.12. 1 9.00-10.00 Teorie. Dojednani kompromisu; opakovani;
29 3.1. 1 9.00-10.00 Teorie. marketingové strategie;
30 8.1. 1 10.55-11.55 Praxe. obchodni jednani, argumentace; typy zdkaznik( a jejich chovani
Vyplrite pouze bild pole

* V pfipadé, Ze vzdélavaci aktivita bude probihat v ur¢itém terminu denné, vypiste do prvniho sloupce datum od-do (napf. 1.8.2016-20.8.2016).
V pripadé, Ze vzdélavaci aktivita bude probihat nepravidelné nebo pouze v urcity den v tydnu, vypiste jednotlivé dny do pfipravenych sloupcu.

Datum: XXXXXXXXX
Vyfrizuje: XXXXXXXXX
Cislo telefonu: XXXXXXXXX
Email: XXXXXXXXX

Podpora odborného vzdélavani zaméstnanci Il (reg.¢. CZ.03.1.52/0.0/0.0/15_021/0000053)
osu

jméno, prijmeni, funkce
a podpis opravnéné
osoby (razitko)




