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1. Popis vychoziho stavu

Obchodni a pramyslova komora Adzarské autonomni republiky (OPKAAR) je dobrovolnym
spolkem, ktery sdruzuje podnikatele, obchodniky i dalsi zainteresované a chrani jejich zajmy
v ramci Gruzie i v zahranici. OPKAAR predstavuje hlavniho pfijemce projektu.

Kromé OPKAAR jsou pfijemci pomoci rovnéz tak i mistni malé a stfedni podniky, které maji
vyznamny podil na hospodarském rozvoji celého regionu. Ty ale stale ¢eli fadé vyzev, mezi nez
patfi zejména nizSi profesiondlni dovednosti, pristup k financim, mald znalost novych
technologii, kvalitni prlzkum a vyhledavani perspektivnich novych trh, vétsi zviditelnéni a
podpora mistnich produktll, a predevsSim pak efektivni ziskavani domacich a zahranic¢ni
zakaznika.

V dnesni dobé digitalnich inovaci a globalni ekonomiky, v kombinaci s dusledky dopadu
globalni pandemie, nabyva na stale vétsSim vyznamu rovnéz digitalni trh, pfedevsim vyuzivani
e-commerce. Rada malych a stfednich podnik® v rdmci AdZarské autonomni republiky viak na
tuto zménu neni dobfe pripravena, nedokazala se s ni zatim plné vyrovnat a podnikatelé
vétsSinou odchdzeji ze svého pusobisté do vétSich méstskych aglomeraci i mimo autonomni
republiku.

Podpora malych a stfednich podnik(i a vytvareni pfiznivého prostredi pro jejich rozvoj je
pfitom jednou z priorit AdZarské autonomni republiky.
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2. Definice cilové skupiny

Hlavnim partnerem projektu , Sezndmeni s dovednostmi a pfilezitostmi pro malé a stfedni
podniky pro rozvoj obchodu” je Obchodni a prlmyslovd komora Adzarské autonomni
republiky (OPKAAR).

Vramci projektu lze identifikovat tfi kategorie cilovych skupin a zainteresovanych stran
v Gruzii, pro které je projekt urcen. Jednd se o lokalniho partnera projektu, hlavni cilové
skupiny a vedlejsi cilové skupiny.

Lokalni partner:
e Obchodni a primyslovd komora AdZarské autonomni republiky

Hlavni cilové skupiny:
e Malé podniky na Uzemi AdZarské autonomni republiky
e Stfedni podniky na Uzemi Adzarské autonomni republiky

Vedlejsi cilové skupiny:
e Regiondlni obchodni komory
e Malé podniky na Uzemi Gruzie
e Stfedni podniky na Uzemi Gruzie
o Sirsi vefejnost v AdZarské autonomni republice a Gruzii

Lokalni partner projektu ziska zkusenosti a posili se jeho kapacita a odbornost pti poskytovani
asistence v oblasti rozvoje moderniho podnikdni, predevsim pak v oblasti e-commerce.
Celkové dojde k rozvoji soukromého sektoru v autonomni republice, coZ posili pozici OPKAAR
jakozto formulatora politiky rozvoje podnikatelského prostfedi na Gzemi Adzarské autonomni
republiky.

Z projektu budou tézit predevsSim malé a stfedni podniky na Uzemi Adzarské autonomni
republiky, které predstavuji hlavni cilovou skupinu. Dané podniky ziskaji znalosti o efektivnich
a modernich zpUlsobech rozvoje podnikani a e-commerce, coz zvysi jejich Sance pro Uspésny
rozvoj podnikdni na mistnim trhu i mezinarodnich trzich.

Z vystupl interakce mezi lokalnim partnerem projektu a hlavnimi cilovymi skupinami budou
ve svém dUsledku tézit vedlejsi cilové skupiny. Ostatni regionalni obchodni komory na Uzemi
Gruzie spolu s gruzinskymi malymi a stfednimi podniky budou moci Cerpat ze zkusenosti a
know-how, které v ramci projektu ziskala OPKAAR spolu s adZarskymi malymi a stfednimi
podniky. Diky rozvoji podnikatelského prostiedi dojde ke sniZzeni nezaméstnanosti, chudoby a
migrace, coz je cilem Sirsi vefejnosti v Adzarské autonomni republice a Gruzii.
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3. Rozvojovy zamér projektu

Hlavnim rozvojovym zamérem projektu ,,Seznameni s dovednostmi a prilezitostmi pro malé a
stfedni podniky pro rozvoj obchodu” je sezndmit malé a stfedni podniky s novymi postupy a
dovednostmi v zajmu posileni rozvoje obchodu a zkvalitnéni a rozsifeni sluzeb Obchodni a
pramyslové komory AdZarské autonomni republiky (OPKAAR).

Od projektu OPKAAR predevsim ocekava, ze dojde k posilenému budovani kapacit komory
prostiednictvim zkvalitnéni a rozsifeni sluzeb OPKAAR poskytovanych podnikatellim a
zejména malym a stfednim podniklm. V zajmu rozvoje a posileni jejich dovednosti a podnikani
budou sluzby nové zaméreny zejména na oblast e-commerce a na pomoc pfi hledani
obchodnich partnerl a zprostfedkovani pro financovani. V disledku toho by mélo dojit ke
zvyseni obchodniho obratu zucastnénych malych a stfednich podnika.

OPKAAR rovnéz tak ocekava genderoveé vyvazeny pomeér v projektu zacastnénych podnikateld.
Dlraz je pak tfeba klast predevSim na podporu zejména mladych zacinajicich adzarskych
podnikatelek a podnikatel(.

Na konci projektu OPKAAR ocekavd, Ze bude schopna sezndmit podnikatele s modernimi
inovativnimi technologiemi a s novymi postupy. Dale bude védét, jak chranit jejich obchodni
zajmy a jak podporovat export a jak zlepSovat investi¢ni prosttedi v regionu.
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4. Cile a vystupy projektu

Hlavnim cilem projektu ,, Seznameni s dovednostmi a pfilezitostmi pro malé a stfedni podniky
pro rozvoj obchodu” je seznamit malé a stfedni podniky s novymi postupy a dovednostmi v
zajmu posileni rozvoje obchodu a zkvalitnéni a rozsifeni sluzeb Obchodni a pramyslové
komory Adzarské autonomni republiky (OPKAAR).

Vyse uvedeny cil bude dosazen prostiednictvim nasledujicich vystupt a aktivit projektu:

VYSTUP1 Projektovy tym sezndmen s potiebami OPKAAR
Aktivita 1.1 SluZebni cesta do Batumi

VYSTUP 2  Posileny materialni kapacity OPKAAR
Aktivita 2.1 Dodavka fotoaparatu
Aktivita 2.2 Dodavka laptopu

VYSTUP 3  Vytvoreny obchodni kontakty
Aktivita 3.1 Organizace B2B webinare

VYSTUP 4  Zavéreéna zprava je vypracovana
Aktivita 4.1 Zpracovani zavérecné zpravy
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5. Postup realizace projektu

Zadméru a cild projektu ,,Sezndmeni s dovednostmi a pfilezitostmi pro malé a stfedni podniky
pro rozvoj obchodu” bude dosazeno pomoci c¢tyf vystupl, které budou splnény
prostiednictvim realizace nasledujicich péti aktivit, které popisuji jednotlivé kroky a metody
pro dosazeni uvedenych vystupl a jednotlivych cild projektu.

VYSTUP1 Projektovy tym sezndmen s potiebami OPKAAR

Aktivita 1.1 Sluzebni cesta do Batumi

Dva zastupci realizac¢niho tymu ihned po zahdjeni projektu uskutecni tydenni sluzebni cestu
do hlavniho mésta Adzarské autonomni republiky, Batumi. Cilem bude setkani s pfijemcem
projektu, Obchodni a priimyslovou komorou AdzZarské autonomni republiky (OPKAAR). Na
uvodnim jedndni predstavitelé realizacniho tymu seznami prijemce projektu s planovanymi
aktivitami v ramci projektu a jejich vystupy. Bude vytvofen pfimy a pravidelny zplsob
komunikace mezi realizatorem a pfijemcem spolu s urcenim kontaktnich osob pro budouci
komunikaci.

Poté se predstavitelé realizacniho tymu detailnéji seznami s problémy a potfebami, které
OPKAAR, jeji ¢lenové, malé a stfedni podniky (MSP) a vefejnost maji. Dale s nejcastéjSimi
otazkami a tématy, které je zajimaji z hlediska rozvoje podnikani na uUzemi AdzZarské
autonomni republiky. Na zakladé téchto vstupnich informaci bude moiné identifikovat
potfebné vstupy pro predani ceského know-how v oblasti rozvoje podnikdani a MSP se
zamérenim na rozvoj e-commerce.

Realiza¢ni tym ma bohaté ceské i zahrani¢ni zkuSenosti v rozvojovych zemich (napfiklad
Kosovo ¢i Bosna a Hercegovina) pfi realizaci projektd v oblasti zakladani a rozvoje novych i
existujicich malych, stfednich i velikych firem, investici, vytvareni business plani vcetné
zkuSenosti s digitalizaci podnikdni. Uvedené zkuSenosti prispéji k efektivni identifikaci
problému, se kterymi se potyka prijemce projektu, a zvlasté pak umozni navrzeni efektivnich
reSeni pro jejich prekondni s cilem rozvoje podnikatelského prostfedi a implementace
modernich metod podnikani.

VYSTUP 2  Posileny materialni kapacity OPKAAR

Aktivita 2.1 Dodavka fotoaparatu

V prabéhu sluzebni cesty clenl realizacniho tymu do Batumi (viz vySe aktivita 1.1) bude
nakoupen a predan fotoaparat pro materialni potfeby OPKAAR. Fotoaparat bude nakoupen za
pofizovaci cenu minimalné 24.804,- K¢. Pofizené technické vybaveni bude splfovat standardni
parametry obvyklé pro uvedenou cenovou kategorii. Eventualné bude upresnéno predstaviteli
OPKAAR.

Fotoaparat bude predan predstaviteldm OPKAAR. Preddni bude stvrzeno preddvacim
protokolem podepsanym zdstupcem realiza¢niho tymu a predstavitelem OPKAAR.
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Aktivita 2.2 Dodavka laptopu

V prabéhu sluzebni cesty ¢lenl realizaCniho tymu do Batumi (viz vySe aktivita 1.1) bude
nakoupen a predan laptop pro materidlni potfeby OPKAAR. Laptop bude nakoupen za
pofizovaci cenu minimalné 35.434,- KC. Pofizené technické vybaveni bude splfovat standardni
parametry obvyklé pro uvedenou cenovou kategorii. Eventudlné bude upresnéno predstaviteli
OPKAAR.

Laptop bude predan predstavitellim OPKAAR. Predani bude stvrzeno predavacim protokolem
podepsanym zastupcem realiza¢niho tymu a predstavitelem OPKAAR.

VYSTUP 3  Vytvoreny obchodni kontakty

Aktivita 3.1 Organizace B2B webinare

Clenové realizaéniho tymu ve spolupraci s OPKAAR zorganizuji B2B webinaf. Tématem B2B
webinafem bude vyména ceskych zkusenosti a know-how v oblasti rozvoje podnikatelského
prostfedi. Tématem bude rovnéZz mozné navazani podnikatelské spoluprace mezi ¢eskymi a
gruzinskymi subjekty, tedy navazani konkrétnich obchodnich kontaktl a partnerstvi mezi
podnikateli. DalSimi tématy B2B webinare budou oblasti digitalizace podnikdni a modernich
automatizovanych technologii komunikace véetné ndstrojii umélé inteligence.

Kromé ceskych a gruzinskych malych a stfednich podnikateld, pfijemce projektu (OPKAAR) a
¢lenu realiza¢niho tymu se B2B webindre zucdastni predstavitelé Ministerstva primyslu a
obchodu Ceské republiky a Hospodarské komory Ceské republiky. Pozvani budou i
predstavitelé ceského Zastupitelského uradu v Thilisi.

Realiza¢ni tym disponuje bohatymi zkuSenostmi s poradanim odbornych seminarq,
workshopl, webinarl, B2B setkdni a zavéretnych prezentaci véetné primych zkuSenosti
z rozvojovych zemi (napfriklad Kosovo ¢i Bosna a Hercegovina).

V lonskeé roce ¢lenové realiza¢niho tymu Uspésné realizovali projekt ,,ZlepSeni sluzeb malych a
strednich podnikd za vyuziti modernich technologii automatizované komunikace”. V ramci
daného projektu byly zorganizovany tfi regionalni seminare (v Sarajevu, Mostaru a Banja Luce)
pro malé a stfedni podnikatele v Bosné a Hercegoviné. Tématem seminard bylo vyuZiti
modernich automatizovanych komunikacnich technologii pro rozvoj malych a strednich
podnika.

Podrobnéji o tomto projektu viz:
https://www.youtube.com/watch?v=7SoNRjo9sag



https://www.youtube.com/watch?v=7SoNRjo9sag

Fotogalerie z jednotlivych semindfrii

Vroce 2018 ¢lenové realizacniho tymu realizovali projekt ,Pomoc pfi rozvoji malych a
stfednich podnik(i v Bosné a Hercegoviné“. V ramci tohoto projektu byl organizovan seminar
na téma vytvareni podnikatelskych plani a moZnosti ¢erpani evropskych fondd v Bosné a
Hercegoviné, kterého se zucastnilo pfriblizné 40 zastupcl bosenskych malych a strfednich
podnika.

Podrobnéji o tomto projektu viz:
https://www.businessinfo.cz/clanky/projekty-programu-aid-for-trade-realizovane-v-roce-

2018/#bih

Fotogalerie ze zavérecné prezentace



https://www.businessinfo.cz/clanky/projekty-programu-aid-for-trade-realizovane-v-roce-2018/#bih
https://www.businessinfo.cz/clanky/projekty-programu-aid-for-trade-realizovane-v-roce-2018/#bih

Predstavitelé realiza¢niho tymu realizovali v priibéhu roku 2017 projekt ,,Pomoc pfi vytvareni
business plant pro malé a stfedni podniky v Kosovu“. Vramci tohoto projektu byla
organizovana zavérecna prezentace projektu pro vice nez 70 zastupcl kosovské statni a

podnikatelské sféry.

Podrobnéji o tomto projektu viz:
https://www.mzv.cz/pristina/cz/rozvojova spoluprace/cesky projekt aid for trade 2017.h

tml

Fotogalerie ze zavérecné prezentace

—
NCE CENTER
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Uspésnym prikladem byl i seminaf na téma ,Analyza potencidlu a pFipravenosti pro vyuZiti
lesni biomasy pro vyrobu energie” usporadany v prosinci 2016 v Bosné a Hercegoviné.
Seminafe se zUcastnili mimo jiné i predstavitelé Zastupitelského Gfadu Ceské republiky
v Sarajevu a bosenskych municipalit z obou mistnich entit.

Fotogalerie ze semindre

—

Dalsim Uspésnym prikladem, je realizace workshopu v ramci projektu Ministerstva pramyslu
a obchodu Ceské republiky Aid for Trade ,Pomoc pFi vytvaieni postup( a regulatorniho ramce
vyroby energie z difevni biomasy”, ktery byl implementovan v rdmci oficidlni Zahrani¢ni
rozvojové spoluprace Ceské republiky s Bosnou a Hercegovinou.

Podrobnéji o tomto projektu viz:
http://www.geotest.ba/okrugli-stol-u-sklopu-projekta-aid-for-trade-2015/
http://www.mzv.cz/sarajevo/cz/rozvojova spoluprace/zaverecna prezentace projektu aid
for.html



http://www.geotest.ba/okrugli-stol-u-sklopu-projekta-aid-for-trade-2015/
http://www.mzv.cz/sarajevo/cz/rozvojova_spoluprace/zaverecna_prezentace_projektu_aid_for.html
http://www.mzv.cz/sarajevo/cz/rozvojova_spoluprace/zaverecna_prezentace_projektu_aid_for.html

Fotogalerie z workshopu




GEOZest

Rovnéz pozitivnim prikladem Uspésné organizace obdobné akce je uskutecnény workshop
zkvétna 2014 vramci projektu Aid for Trade, kterého se zUcastnili predstavitelé
Zastupitelského ufadu v Sarajevu, vladni predstavitelé Bosny a Hercegoviny, predstavitelé
mistnich soukromych a statnich lesd, nevladni organizace, vzdéldvaci instituce, a predevsim
pak ¢esti podnikatelé.

Podrobnéji o workshopu z roku 2014 viz:
http://www.geotest.ba/geotest-organizovao-seminar-i-radionicu-o-sumarstvu-i-biomasi/

Fotogalerie z workshopu

Dané zkuSenosti a dlouhodoba pfitomnost predstavitell realizaéniho tymu v rozvojovych
zemich jsou zarukou, Ze bude organizovan profesionalni a pfinosny B2B webindf jak pro


http://www.geotest.ba/geotest-organizovao-seminar-i-radionicu-o-sumarstvu-i-biomasi/
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prijemce (OPKAAR), malé a stredni gruzinské a ceské podnikatelé, tak i pro zadavatele
projektu.

Samoziejmosti je zajisténi simultanniho tlumoceni béhem B2B webinare.

VYSTUP4  Z&avérecna zprava je vypracovana

Aktivita 4.1 Zpracovani zavérecné zpravy
Na zavér projektu po dokonceni predchozich aktivit bude zpracovdna zavére¢na sumarizacni
zprava, kterd bude predana jak mistnim partneriim, tak zadavateli projektu.
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6. Personalni zajisténi realizace projektu

Clenové realizaéniho tymu maji dlouholeté zkuenosti s realizaci obdobnych projektti na Uzemi
Ceské republiky a vrozvojovych zemich. Cely tym spoleénosti GEOtest, a.s. realizoval
v obdobném slozeni desitky projektl (v€etné programu Aid for Trade) v rozvojovych zemich
jakou jsou Kosovo, Bosna a Hercegovina ¢i Filipiny. Z hlediska tematické naplné projektu za
zminku stoji predevsim projekty ,Zlepseni sluzeb malych a stfednich podnik(i za vyuziti
modernich technologii automatizované komunikace” realizovany v roce 2021, ddle ,Pomoc
pti rozvoji malych a stfednich podnik(l v Bosné a Hercegoviné” realizovany v roce 2018 a
,Pomoc pfi vytvareni business planl pro malé a stfedni podniky v Kosovu“ realizovany v roce
2017.

Clenové realizaéniho tymu maji i dlouholeté zkudenosti s realizovdnim modernich
softwarovych feseni pro rozvoj malych a stfednich podnik( (napf. chatbot, online aplikace pro
vytvareni podnikatelskych planl, internetové stranky apod.), workshopu, seminar(, B2B
webinar, propagacnich kampani, studijnich cest apod.

Osvédéeny realizaéni tym doplni pFedstavitelé Hospodaiské komory Ceské republiky, ktefi
maji bohaté zkusSenosti v oblasti pfenosu ceského know-how zahrani¢nim partnerdm,
predevsim pak z rozvojovych zemi.

Dllezité je podotknout, Ze realiza¢ni tym jiz ma zkuSenosti se spoluprdci s predstaviteli
obchodnich komor v rozvojovych zemich. Tyto zkuSenosti jsou zarukou kvalitni spoluprace a
pfenosu ceského know-how nezbytnych pro rozvoj podnikatelského prostiedi (véetné e-
commerce) v Adzarské autonomni republice v Gruzii.

V nasledujici tabulce jsou vyjmenovani ¢lenové realizaéniho tymu s uvedenim zakladnich
informaci. Dale nasleduji schémata Organizacni struktura fizeni realizacniho tymu projektu a
Organizacni struktura (vazby) projektu.



GEO7est

Jméno

Pozice na projektu

Ostatni informace

Hlavni manazer
projektu

ZkusSenosti s vedenim,
ekonomikou, logistikou a
administrativni podporou na
zahranicnich projektech pro
rtizné donory (CRA, MPO,
UNDP, EU a fada dalsich)

Odborny konzultant

Vice nez 15 let zkuSenosti
s rozvojovymi projekty,
dlouhodobé zaméreni na
oblast rozvoje MSP

Odborny konzultant

Reditel spole¢nosti GEOtest,
a.s., dlouholeté zkusenosti
v oblasti rozvoje podnikani

Odborny konzultant

Vedouci stfediska zahrani¢nich
zakdazek spolec¢nosti GEOtest,
a.s.

Odborny konzultant

Vice nez 13 let zkuSenosti s
tvorbou, realizaci,
monitoringem a hodnocenim
rozvojovych projekt(

Odborny konzultant

Reditel Regionalni
hospodarské komory Brno

Odborny konzultant

Odborny pracovnik RHK Brno,
oddéleni zahranic¢nich vztaht

Ekonomika, logistika a
administrativni
podpora

Zkusenosti s ekonomikou,
logistikou a administrativni
podporou na zahranic¢nich
projektech pro rizné donory
(CRA, MPO, UNDP)




Organizacni struktura fizeni realiza¢niho tymu projektu
»Seznameni s dovednostmi a prilezitostmi pro malé a stfedni podniky pro rozvoj obchodu“

Hlavni manazer projektu

Ekonomika, logistika a
administrativni podpora

Odborni konzultanti

Konzultanti z RHK Brno

GEO7est
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Organizacni struktura (vazby) projektu
»Seznameni s dovednostmi a pfileZitostmi pro malé a stfedni podniky pro rozvoj obchodu“

MPO CR GEOtest, a.s.

zadavatel projektu

realizdtor projektu

Odborni konzultanti
odborni konzultanti plasobici
v rdmci projektu
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7. Faktory udrzitelnosti projektu

Obecné lze konstatovat, Ze udrzitelnost vysledk( projektu ,Sezndmeni s dovednostmi a
prilezitostmi pro malé a stfedni podniky pro rozvoj obchodu” je na vysoké urovni.

Prenos ¢eského know-how v oblasti rozvoje podnikatelského prostiedi v Adzarské autonomni
republice pfispéje k vytvoreni novych pracovnich a podnikatelskych pfilezitosti pfedevsim pro
zaCinajici a existujici malé a stfedni podniky. Pozitivnim faktorem z hlediska udrZitelnosti
projektu je skute¢nost, Ze podpora podnikatelského prostfedi vyznamnou mérou pfispéje ke
snizeni chudoby a nezaméstnanosti v AdZarské autonomni republice.

Udrzitelnost projektu bude navic posilena aktivni participaci mistnich expertd z Obchodni a
pramyslové komora Adzarské autonomni republiky (OPKAAR) v rdmci implementace projektu.

Systematicky Ize zhodnotit faktory udrzitelnosti projektu nasledujicim zplisobem dle dil¢ich
hodnoceni:

Podpora projektu ze strany prijemce
PFijemce projevuje eminentni zdjem o Uspésnou realizaci projektu.

Vlastnictvi projektu pfijemci

O realizaci projektu zazadala gruzinska/adzZarska strana. Sam pfijemce projektu si uvédomoval
a uvédomuje, Ze momentdlni stav podnikatelského prostredi a digitalizace malych a stfednich
podnik( véetné e-commerce neni na dostatecné Urovni.

Socidlni a kulturni faktory

Tento konkrétni projekt si neddva za cil rozsahlé aktivity, které maji sméfovat ke zméné
klicovych kulturnich a socidlnich hodnot. Zapojeni ¢lenl realizacniho tymu s bohatymi
zkuSenostmi s implementaci projektl v rozvojovych zemich zajisti Setrny a ohleduplny pfistup,
ktery bude brat v potaz veskeré socialni a kulturni faktory v AdZarské autonomni republice a
Gruzii.

Rovny pfistup muzi a Zen

Pozitivni dopady realizace vystupl projektu se budou tykat vSech skupin obyvatelstva, muz{ i
Zen. Projekt uz ze své podstaty (rozvoj podnikatelského prostredi) nemuze byt diskriminacni v
otdzce pohlavi. Z Uspésné implementace projektu budou mit uzitek vSichni obyvatelé Adzarské
autonomni republiky a Gruzie jako takové bez rozdilu pohlavi.

Vhodna technologie
Pfedmétem projektu nebude dodavka zadné technologie, ale pouze pfenos ceského know-
how v oblasti rozvoje podnikatelského prostredi.

Dopady na zZivotni prostredi
Projekt nebude primarné zaméren na ochranu Zivotniho prostfedi, nicméné se v ramci
projektu budou vZidy propagovat ekologicky Setrna reseni.
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Ekonomicka a financni Zivotaschopnost projektu

Vzhledem k tomu, Ze soucdsti projektu nebude dodavka Zadnych technologii, materidld ani
jiného vybaveni, Ize projekt z hlediska ekonomické a finan¢ni Zivotaschopnosti povaZzovat za
neutralni.

Management a organizace

Projekt bude realizovan centralizovanym, dvouuroviiovym a operativnim fizenim. Bude kladen
mimoradny dlraz na pravidelnou vzdjemnou komunikaci ¢len( realiza¢niho tymu. Proto
budou pravidelné konany interni koordinacni porady, na kterych bude feSena agenda
souvisejici s realizaci projektu. VSichni ¢lenové realiza¢niho tymu odpovédni za dotéené dilci
aktivity tak budou diky tomu informovani o aktivitach svych kolegl a v dlisledku toho bude
zajiSténa vzdjemna zastupitelnost. OsvédCeny realizacni tym doplni zastupci Regionalni
hospodarské komory Brno, ktefi disponuji bohatymi zkuSenostmi s prenosem ceského know-
how v oblasti rozvoje podnikatelského prostfedi pro partnery z rozvojovych zemi.
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8. Analyza rizik a predpokladt

Na zdkladé dlouholetych zkuSenosti s projekty obdobného charakteru realizovanymi
v rozvojovych zemich nepfedpokladame Zzadna rizika pfi realizaci projektu. Realizator
disponuje dostate¢nymi kapacitami nezbytnymi pro dosazeni vSech ¢tyr predpokldadanych
vystupUl realizace projektu.

Rizika do znacné miry eliminuje i skutecnost, Ze se adzarska strana jednoznacné postavila za
projekt a je v jejim zdjmu projekt realizovat.

Urcité riziko pfedstavuji okolnosti, které realizacni tym ani pfijemce projektu nemohou
ovlivnit. Jedna se napfiklad o moZnou destabilizaci bezpecnostni situace v Gruzii v souvislosti
s moznou valecnou agresi Ruské federace. Takovéto riziko je v zemi trvale pfitomno od roku
2008 a je nutné s nim pocitat pfi realizaci projektu. Nicméné vzhledem k tomu, Ze se jedna o
kratkodoby projekt s jasnym vystupem, lze povazovat dané riziko za pomérné malé.

Riziko do urcité miry predstavuje situace s pandemii koronaviru COVID-19. Dané riziko bude
eliminovano vyslanim ockovanych/testovanych predstavitell realizacniho tymu na sluzebni
cestu do Batumi.
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9. Rozpocet projektu

Program Aid for Trade - Gruzie - ""Seznameni s dovednostmi a pFileZitostmi pro malé a stfedni podniky pro
rozvoj obchodu"

Rozpocet projektu Naklady projektu
- Celkové naklady = o
et Pocet . q Z prostredkd o Lo
Druh vydaji Jednotka Jednotek Jednotkova projektu (v CZK) ZRS CR Z ostatnich zdroju
cena (v CZK)
1. Osobni néklady (mzdové naklady véetné Y
odvodu na zdravotni a ialni pojisténi nebo naklady na experty;
kazda osoba vlastni fadek, management a experti CV v pfiloze)
1.1 Management projektu
Ing. Jifi Korhon hod 225,00 360,00 81 000,00 81 000,00 0,00
1.2 Experti / konzultanti
RNDr. Lubomir Klimek, MBA hod 180,00 360,00 64 800,00 64 800,00 0,00
Mgr. Zdengk Zelezny hod 150,00 340,00 51 000,00 51 000,00 0,00
Ing. Blanka Kfivankova, Ph.D. hod 150,00 340,00 51 000,00 51 000,00 0,00
Ing. Jitka Kogifova hod 150,00 340,00 51 000,00 51 000,00 0,00
hod 0,00 0,00
hod 0,00 0,00
1.3 Administrativni/pomocny personal 0,00 0,00
Osobni naklady - mezisoucet 298 800,00 | 298 800,00 0,00
2. Cestovni naklady
2.1 Mezinarodni cestovné letenka 3,00 10 000,00 30 000,00 30 000,00 0,00
2.2 Mistni doprava (taxi) celek 1,00 3 500,00 3 500,00 3500,00 0,00
2.3 Naklady na provoz vozidla km 0,00 0,00
2.4 Naklady na provoz vozidla (po CR) km 0,00 0,00
2.5 Ubytovani v Gruzii (2 pokoje 4 noci) noc 12,00 1 250,00 15 000,00 15 000,00 0,00
2.6 Zdravotni pfiprava (okovani, Iéky, bezpecnostni Skoleni) celek 0,00 0,00
2.7 Cestovni pojisténi den 15,00 70,00 1 050,00 1 050,00 0,00
2.8 Ostatni kus 0,00 0,00
2.9 Diety a kapesné(dle aktualniho znéni vyhlasky MF CR o
zakladnich sazbach stravného v cizi méné) = 2 osoba z CR v Gruzii den 10,00 1 200,00 12 000,00 12 000,00 0,00
5 dnd = 10 dnti - 40 EUR + 20 % kapesné = 48 EUR/den
Cestovni naklady - mezisoucet 61 550,00 61 550,00 0,00
3. Vybaveni a dodavky zbozi (pouze pIné pro ucely projektu,
vSe nutno specifikovat)
3.1 Dlouhodoby nehmotny majetek (software, nehmotné vysledky
’ PR 0,00 0,00
vyzkumu, ocenitelna prava apod.)
3.2 Dlouhodoby hmotny majetek (pozemky, stavby, movité véci 0.00 0.00
(doba pouzitelnosti > 1 rok), zakladni stado, tazna zvifata apod.) : !
3.3 Odpisy 0,00 0,00
3.4 Zasoby, material celek 0,00 0,00
3.5 Energie 0,00 0,00
3.6 Ostatni vybaveni (nutno specifikovat) 0,00 0,00
Vybaveni a dodavky zbozi - isoucet 0,00 0,00 0,00
4.Piimé naklady v misté realizace (pouze pIné slouzici pro
ucely projektu - nutno prokazat uc¢etnimi doklady)
4.1 Prondjem nemovitosti mésic 0,00
4.2 Sluzby souvisejici s pronajmem nemovitosti (telefon/internet, -
. . mésic 0,00
topeni, voda, ostraha, drobné opravy)
4.3 Drobny materidl (pf. kancelarské potieby) mésic 0,00
4.5 Ostatni pfimé naklady v misté realizace (nutno specifikovat) mésic 0,00
Pfimé naklady v misté reali: - isoucet 0,00 0,00 0,00
5. Subdodavky (sluzby plné zajiSténé externi
dodavkou)
5.1 Odborné externi sluzby a konzultace (Mgr. Kasum, Mgr.
Hrdlicka a Mgr. Absolon, Ph.D.) celek 1,00{ 300 000,00 300 000,00 300 000,00 0,00
5.2 Nakup fotoaparatu a laptopu - specifikace dle ZD celek 1,00 60 000,00 60 000,00 60 000,00 0,00
5.3 Telefony (mobilni i pevné linky) v CR i Gruzii celek 1,00 7 500,00 7 500,00 7 500,00 0,00
5.4 Kopirovani, reprodukéni prace celek 0,00 0,00
5.5 Tlumoceni a preklady celek 0,00 0,00
Subdodavky - mezisoucet 36750000 | 367 500,00 0,00
6.Pfima podpora cilovym skupinam
6.1 Letenky letenka 0,00 0,00
6.2 Ubytovani v CR noc 0,00 0,00
6.3 Diety celek 0,00 0,00
Pfima podpora cilovym skupinam - i é 0,00 0,00 0,00
7. Ostatni uznatelné pfimé naklady projektu
7.1 Ostatni pfimé naklady (nutno specifikovat)
Ostatni - ¢
8. Pfimé naklady projektu celkem (1-7) | | \ 727850,00 | 727 850,00 0,00
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9. Administrativni (nepfimé) naklady
(maximalné 1% z 8. Pfimé naklady projektu 7100,00 7 100,00 0,00
celkem) (neni nutné prokazovat G&etnimi doklady)

10. Celkové opravnéné naklady (8+9) \ | \ 73495000 | 734 950,00 0,00

11. Vklady in-kind (vklady v naturaliich,
neuznatelné)

Vklady in-kind - mezisoucet

Pocet hodin prace tymu: 855,00
Celkova cena nabidky = cena bez DPH = cena s DPH, sazba DPH je 0%.
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10. Casovy harmonogram aktivit projektu

Predpoklidany kalenddfni msic/iok 05/2022 06/2022 07/2022 08/2022 09/2022 10/2022

Aktivity/mésice od zahdjeni projektu 1 2 3 4 5 6
(dle tabulky vystupii a financniho ramce)

Rizeni projektu

CIiL - Hlavnim cilem projektu je seznamit malé a st¥edni podniky
s novymi postupy a dovednostmi v zdjmu posileni rozvoje obchodu
a zkvalitnéni a rozsifeni sluzeb OPKAAR.

VYSTUP 1 — Projektovy tym seznamen s potiebami OPKAAR

Aktivita 1.1 Sluzebni cesta do Batumi

VYSTUP 2 — Posileny materialni kapacity OPKAAR

Aktivita 2.1 Dod4vka fotoaparatu

Aktivita 2.2 Dodavka laptopu

VYSTUP 3 — Vytvoteny obchodni kontakty

Aktivita 3.1 Organizace B2B webinafe

VYSTUP 4 — Zavéreéna zprava je vypracovana

Aktivita 4.1 Zpracovani zavére¢né zpravy




