ZARUKY PRO MLADE VE ZLINSKEM KRAJI
CZ.03.1.48/0.0/0.0/15_004/0000011

PLAN REALIZACE ODBORNE PRAXE

o Uchazec o ABSOLVENT
zameéstnani

Jméno a pfijmeni: XXXX
Datum narozeni: XXXX
Kontaktni adresa: XXXX
Telefon: XXXX
Zdravotni stav dobry: XXXX XXXX
/zaskrtnéte/
Omezeni /vypiste/:
V evidenci UP CR od: XXXX
Vzdélani: XXXX
Znalosti a dovednosti: XXXX
Pracovni zkuSenosti:
Absolvent se ucastnil pred nastupem na rozsah druh
odbornou praxi v rdmci aktivit projektu:

e Poradenstvi 3x1 hodina Uvod do poradenskych
aktivit, tvorba Zivotopisu,
individualni poradenstvi

8 hodin Motivacni klub

e Rekvalifikace

. ZAMESTNAVATEL

Nazev organizace:

Bc. Eva Karesova (0OSVC)

Adresa pracovisté: XXXX
Vedouci pracovisté: Eva KareSova
Kontakt na vedouciho pracovisté: XXXX

Zameéstnanec povéreny vedenim odborné praxe —

MENTOR

Jméno a pfijmeni:

Eva Karesova

Kontakt:

XXXX

Pracovni pozice/Funkce Mentora

Reditelka, majitelka

Druh prace Mentora /ramec pracovni naplné/

Obchodni ¢innost

. ODBORNA PRAXE




Nazev pracovni pozice absolventa:

Vedouci obchodniho oddéleni

Misto vykonu odborné praxe:

XXXX

Smluveny rozsah odborné praxe:

1.3.2017 - 28.2.2018
40 hodin / tydné

Kvalifikaéni poZadavky na absolventa:

VS - ekonomického zaméFeni (Rizeni a ekonomika podniku)

Specifické pozadavky na absolventa:

Znalosti: Pc, ucetni program Pohoda, Word, Excel. Angli¢tina —
stfedné pokrocily

Druh préce - rdmec pracovni naplné
absolventa

Komunikace a podpora stavajicich zakaznikd, vyhledavani novych
zakaznik(, fizeni obchodni strategie

KONKRETIZUJTE STANOVENI CiLU ODBORNE
PRAXE A ZPUSOB JEJICH DOSAZENI:

PRUBEZNE CiLE:

Zadani konkrétnich ukolt ¢innosti
/V pripadé potreby doplrite Fadky
nebo doloZte prilohou/

seznameni s procesy ve firmé, kontakt se stavajicimi
zakazniky, vyhledavani novych zékaznikd, dohled nad
procesem objednavek

STRATEGICKE CILE:
/v pripadé potreby doplrite Fadky
nebo doloZte prilohou/

zlepseni komunikace se zakazniky pfi procesu objednavek,
dohled nad spokojenosti zdkaznik(, vyhledavani novych
prileZitosti, vytvoreni strategie pfi vstupu na novy trh

VYSTUPY ODBORNE PRAXE:
/dolozte ptilohou/

Datum vydani
prilohy:

Nazev pfilohy:

Mésicné
(nejpozdéji do
konce
nasledujiciho
mésice)

Pfiloha €. 2 Pribézné hodnoceni
absolventa

Pfiloha €. 3 Zavérecné hodnoceni
absolventa

Se zavérecnym
vyuctovanim

Na konci odborné
praxe (po 12
mésicich)

Pfiloha ¢. 4 Osvédceni o
absolvovani odborné praxe

Na konci odborné
praxe (po 12
mésicich)

Priloha: Reference pro budouciho
zaméstnavatele*

HARMONOGRAM ODBORNE PRAXE

Harmonogram odborné praxe, tj. ¢asovy a obsahovy rdmec prubéhu odborné praxe je vhodné

pfedjednat a konzultovat mezi zaméstnancem KrP a KoP UP CR, mentorem a absolventem jiZ pred

ndstupem absolventa na odbornou praxi, aby jeho ramec byl ziejmy jiZ pred podepsdnim Dohody o

vyhrazeni spolecensky ucelného pracovniho mista a popripadé Dohody o poskytnuti prispévku na

mentora. Podle aktudlni situace a potfeby mizZe byt harmonogram dopltfiovdn nebo upravovan.

/v pripadé potreby doplrite radky/




Mésic/Datum

Aktivita

Rozsah

Zapojeni
Mentora

Bfezen 2017

Seznameni s organizacni strukturou firmy a
organiza¢nim rfaddem, instruktaz BOZP a PO,
Seznameni se strategii firmy, jeji zaméreni na
segmenty a zakazniky. Pochopeni procest ve
firmé.

Cely mésic

Duben 2017

Seznameni se strategii firmy, jeji zaméreni na
segmenty a zakazniky. Pochopeni procesl ve
firmé.

Cely mésic

Kvéten 2017

Komunikace se stavajicimi zakazniky, vyfizovani
novych objedndvek

Cely mésic

Cerven 2017

Komunikace se stavajicimi zakazniky, vyfizovani
novych objedndvek

Cely mésic

Cervenec 2017 | Piprava strategie pfi vyhledavani novych Cely mésic
zédkaznikd, prazkum trhu, analyza konkurence.

Srpen 2017 Vyhledavani novych zakaznik( a vyfizovani jejich Cely mésic
objednavek, zpétna kontrola spokojenosti
zakaznikd.

Zari 2017 Vyhledavani novych zakaznik( a vyfizovani jejich Cely mésic
objednavek. Zavedeni vérnostniho programu.

Rijen 2017 Vyhledavani novych zakaznik( a vyfizovani jejich Cely mésic

objednavek. Prezentace novych vyrobka.

Listopad 2017

Vyhledavani novych zakaznikl a vyfizovani jejich
objednavek. Sbér informaci ohledné novych
vyrobkd.

Cely mésic

Prosinec 2017

Ptiprava strategie pro vstup na novy trh, prizkum

Cely mésic

trhu.

Leden 2018 Pfiprava strategie pro vstup na novy, analyza Cely mésic
konkurence.

Unor 2018 Pfiprava strategie pro vstup na novy trh, vybér Cely mésic

vhodnych vyrobk( pro dany trh.

* V pfipadé, Ze si zaméstnavatel ucastnika neponechd v pracovnim poméru po skonceni odborné

praxe, poskytne zaméstnavatel ,,Reference pro budouciho zaméstnavatele”, a to ve volné formé.
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